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はじめに

当社は、2026年5月13日開催の取締役会において、ALSOKおよびカーライルが所有するTCG2511
による当社株式に対する公開買付けに賛同の意見を表明するとともに、当社の株主の皆様に対して、
本公開買付けへの応募を推奨することを決議しております。

本公開買付けを通じた当社株式の非公開化により、中長期的視点に基づいた経営戦略の遂行や、迅
速な意思決定が可能な経営体制の構築を実現することは、当社の成長戦略の達成にとって有益である
と考えております。

当社としては、本公開買付けにより、昨年公表した中期経営計画「変革と成長2030」および「NDCビ
ジョン2035」の早期実現および質的向上を目指すとともに、スタンドアローンでは成しえない「防災ホール
ディングス」※体制の構築を通じて、グローバル防災企業としてのさらなる飛躍を目指します。

本公開買付けは、中期経営計画の遂行を前提としつつ、当社の成長機会をさらに拡大させるものであり、
企業価値向上及び株主共同の利益の確保の実現に資するものと判断しております。

※「防災ホールディングス」は現時点の仮称であります。
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戦略的パートナーシップの概要

ALSOKおよびカーライルは、公開買付者であるTCG2511の株式をそれぞれ保有しています。
当社は、両社が出資する公開買付者による当社株式の取得および非公開化を通じて、ALSOKおよび
カーライルとの戦略的パートナーシップにより企業価値の向上を図ってまいります。

本取引実施後の資本構成

防災ホールディングス※

約51% 約49%

100%

内側からの支援

外部支援

内部支援 資本
新たに実現可能となる
成長機会の最大化

人材
供給力の強化による
需要取り込みの最大化

技術
既存の競争力の最大化

支援体制

※「防災ホールディングス」は現時点の仮称であります。
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本公開買付けの主要な条件

公開買付者 TCG2511株式会社
（株主：ALSOK 50%、カーライル 50%）

対象者 日本ドライケミカル株式会社
（東証スタンダード市場 証券コード：1909）

当社取締役会決議 2026年5月13日（水）
公開買付開始公告日 2026年5月14日（木）

決済開始日 2026年7月6日（月）

買付け等の期間 2026年5月14日（木）から
2026年6月29日（月）まで（33営業日）

買付け等の価格 普通株式１株につき金3,730円

プレミアム

2026年5月12日（火）終値 3,110円 19.94％
過去1か月間の終値平均株価 2,812円 32.65％
過去3か月間の終値平均株価 2,895円 28.84％
過去6か月間の終値平均株価 2,638円 41.39％

買付予定株数の下限 13,465,700株（保有割合：50.22%）※

買付予定株数の上限 －
買付代金の総額 約836億円
公開買付代理人 みずほ証券株式会社（復代理人：楽天証券株式会社）

※ALSOKが保有している不応募合意株式と譲渡制限が付されている譲渡制限株式を加算した保有割合は66.67%
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実質的な買付者の概要

 ALSOKの概要
会社名 ：ALSOK株式会社
本社所在地：東京都港区元赤坂一丁目6番6号
代表取締役：グループCEO 村井豪

グループCOO 社長執行役員 栢木伊久二
資本金 ：186 億円
事業内容 ：セキュリティ事業、FM事業等、介護事業、海外事業
従業員数 ：連結64,733 人、単体11,559 人（2025年3月31日現在）
売上高  ：5,970 億円（2026年3月期、連結）
経常利益 ：499 億円（2026年3月期、連結）

• ALSOKは1965年の創業以来、防犯や防災など多様化するリスクのマネジメントを担
う企業集団として、国内最大級のサービスネットワークを強みに、警備・設備管理・介
護などの様々なサービスを組み合わせて社会に「安全・安心」を提供することに尽力し
ております。

 ブランド方針・企業姿勢
• 2025年7月、商号を「綜合警備保障株式会社」から「ALSOK 株式会社」へ変更す
るとともに、ブランドスローガンを「ALwayS OK」に定め、名実ともに進化することを目指
しております。セキュリティの枠に留まらず、多様なリスクに対応する企業へとステージアッ
プし、社会に今まで以上に「安全・安心」を提供してまいります。

 ファシリティマネージメントへの取り組み
• 各種建物設備の修繕・リニューアル工事、管工事、電気工事や防火・防災業務、設
備管理業務、清掃業務、衛生管理業務、電話応対業務などのビル・マンション等の
各種施設における維持、管理、運営を通じて、建物管理コストの低減から資産価値
の維持・向上まで、建物の運営・管理をトータルサポートする事業を提供しております。

 カーライルの概要
• 1987年設立のグローバル投資会社。世界4⼤陸27拠点に展開し、2,500名以上
のプロフェッショナルを擁しております。グローバル・プライベート・エクイティ投資では約26
兆円の資産を運用し、累計約800件以上のコーポレート・プライベート・エクイティの投
資実績を有しております。

 日本における展開
• 2000年に日本進出。外資系PEとしていち早く日本に拠点を設立し、設立当初より
日本企業向け投資に特化した円建てファンドを一貫して運営。累計1兆200億円以
上の投資コミットメントを受け、40件以上の投資実績を有しております。

 投資に対するアプローチ
• 日本チーム主導でバリューアップを実行し、日本の商習慣・企業文化を尊重した支援
を行う一方、グローバルの産業知見や投資先ネットワークを活用しております。

• 経営陣との緊密な協働を通じた経営陣支援型のアプローチにより、投資先企業の価
値向上と持続的成長を支援しております。

 カーライルの国内外での投資実績（一部抜粋）
• グローバルでの関連投資実績

• Sciens Building Solutions（米国・防災エンジニアリング）
• ADT CAPS（韓国・セキュリティ機器／サービス）

• 日本での主な投資実績
• トライトキャリア
• 日本KFCホールディングス
• オリオンビール

• リガク
• 岩崎電気
• 国際航業
• センクシア（旧日立機材）



Ⓒ 2026 NDC 6

フェーズ 1
創業期～事業基盤構築の70年

フェーズ 2
変革期（現在・中計5年間）

フェーズ 3
進化・展開期（10年後）

• 消火器からスタートし、消火設備へ事業領域
を拡大、総合防災の事業基盤を確立

• 建築・プラントのエンジニアリングとともに保守
点検を一体で担う価値創造モデルを構築

• 社会の安心・安全を支える中核的存在として、
業界で確固たる地位を確立

• 高難度の新築物件（大規模再開発・データ
センター・プラント等）を起点に、点検・改修
を一貫して担う長期価値創造モデルを深化

• IG-541・予兆検知・PFASフリーなど、高付
加価値な先端防災領域への集中

• エンジニアリング力・開発力・人材基盤へ
集中的にリソースを投下し、変革から更なる
成長フェーズへ

• 事業ドメインを維持・強化しつつ、特殊防災
をコア領域として発展させ、防災エキスパート
企業へ

• 国内外の重要インフラ・サプライチェーンをも
支える存在へ

• 社会インフラの安全水準を引き上げ、
持続的成長を実現する企業グループへ

防災企業としての進化と、これから向かう次のステージ

先端防災・予防防災の
エキスパート企業へ価値創造モデルの深化と実行防災の事業基盤を構築

「創ろう ゆたかで安心な未来を テクノロジーで」
Generate  Future  w i th  the  Next  Techno logy

これまでの歩みと中期経営計画および長期ビジョンの概要
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中期経営計画の実現に向けた戦略的アプローチ

中期経営計画実現における現状の課題

①人材基盤の強化

需要拡大に対し、案件対応キャパシ
ティの確保が、成長の制約となっている
ためエンジニア・開発等の増員が必要
（採用・育成・外部活用を含めた人
材供給力の強化）

②ビジネスモデルの強靭化

設計・提案、製造・調達、施工・
販売、メンテナンスの各プロセスを
「より早く」「より緊密」に連携するため
に次世代情報システムの構築・DX
推進が必要

③製品開発の強化、
魅力ある工場への転生

高難度案件・先端領域への対応に
向け、迅速な投資判断を支える
組織基盤の強化、整備が必要
（コーポレート機能・意思決定プロセ
スの高度化・組織基盤の強化）

④M&A、新規事業創出、
海外市場への対応

スタンドアローンでは非連続成長に必
要なノウハウやリソースが十分ではなく、
成長戦略の実行力強化が必要
（コーポレート機能・経営の高度
化）

• 人材供給力および採用支援を通じた案件対応キャパシティの拡張
• 顧客基盤を活用した需要アクセスの拡張
→ 人材基盤の強化を通じて、案件対応力の確保を支援

• コーポレート機能をはじめとする経営の高度化・組織基盤の強化
• M&A・資本提携・海外展開を通じた成長機会の拡張
→ 持続的な成長の実現に向けた企業価値向上を支援

当社の課題およびALSOK・カーライルに期待する付加価値

ALSOKに期待する付加価値 カーライルに期待する付加価値

内部支援外部支援
戦略的パートナーシップにより中期経営計画の実現を加速、さらなる飛躍へ
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中期経営計画の実現を加速させる実行基盤の確立

防災
事業会社

エンジニア在籍
の工事会社等

小規模
防災事業会社 今後の資本連携や提携で拡大予定の企業

防災
事業会社

防災ホールディングス※

迅速な意思決定と全体最適による価値を創出するため、防災に特化したホールディングス体制へ

小規模
防災事業会社

当社を核に、
防災分野の人材・技術・事業を結集し、
グローバル水準の防災プラットフォームを構築

各社の独自性を維持しつつ、
多様なプレイヤーが参画可能な

連携基盤を形成

中間持株会社である防災ホールディングス※の構築

株式を非公開化することで、
より柔軟で機動的な意思決定・資本配分を

可能とする体制を整備

セキュリティ
事業会社

FM
事業会社

介護
事業会社

海外
事業会社

※「防災ホールディングス」は現時点の仮称であります。
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戦略的パートナーシップにより見込まれるさらなる成長

中計を超えた成長を実現し、先端防災ソリューションを提供するグローバルなホールディングス体制へ飛躍

両社の経営リソース・ノウハウを結集して当社をサポート

人材基盤の強化：外部支援
• 人材供給力を軸とした需要取り込み力
• 人材確保・最適配置による受注最大化力
• 大型案件に対応する安定供給基盤

経営の高度化・組織基盤の強化：内部支援
• コーポレート機能の高度化・組織基盤の強化
を通じた成長基盤の構築

• M&A・事業再編を起点とした事業ポートフォリ
オの最適化と海外展開力の強化

防災ホールディングス※

先進的な技術が結集し
次世代防災へ大きく飛躍

戦略的パートナーシップにより創造される価値
• 当社が有する技術・収益基盤を活かし、先端防災・予防防
災を含むさらなる高付加価値・成長領域への拡大

• 長期価値創造モデルを支える人材基盤の強化
• M&A・新規事業創出のための戦略的投資の加速化

※「防災ホールディングス」は現時点の仮称であります。
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今後のスケジュール

2026年5月13日（水） 本公開買付けへの賛同・応募推奨に関する取締役会決議
2026年5月14日（木） 公開買付期間の開始
2026年6月29日（月） 公開買付期間の終了
2026年6月30日（火） 本公開買付け結果の公表
2026年8月中旬～下旬  スクイーズアウトに係る臨時株主総会
2026年9月中旬～下旬  スクイーズアウト効力発生日（上場廃止）
2026年10月～11月（予定） TCG2511と日本ドライケミカルの順合併

 株式移転による防災ホールディングス※の新設

※「防災ホールディングス」は現時点の仮称であります。
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おわりに

今後、ALSOKおよびカーライルによる本公開買付けにより、当社株式は非公
開化され、東京証券取引所スタンダード市場において上場廃止となる見込み
です。

当社は、これから先においても、世の中に高度な安心・安全を提供し、
より良質な社会インフラを構築するという社会的使命を果たすべく、
全社一丸となって取り組んでまいりますので、
変わらぬご理解とご支援を賜りますよう、よろしくお願い申し上げます。
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