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2025年6月期 連結決算概要
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2025年6月期 業績ハイライト

4

売上高、各段階利益ともに過去最高を更新

営業利益は、前期比49.7％増の741百万円

システム事業は過去最高の業績を達成

3か年計画(2023年6月期～2025年6月期)は、売上高CAGR20％超を達成

次期より配当方針を変更（年2回、配当性向50％以上へ）
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PL主要項目

✓売上高、各段階利益ともに過去最高を更新

✓売上高 9,424百万円（前期比19.0％増）、営業利益 741百万円（同49.7%増）

✓期初予算に対して、売上高が 215百万円（△2.2％）未達も営業利益は 41百万円（＋5.9％）上回る

5※EBITDA：営業利益＋償却費

単位：百万円

2024年6月期 2025年6月期
増減額 増減率

実績 売上高割合 実績 売上高割合

売上高 7,921 100.0％ 9,424 100.0% +1,502 +19.0%

売上総利益 6,228 78.6％ 7,368 78.2% +1,139 +18.3%

販売費及び一般管理費 5,733 72.4％ 6,626 70.3% +893 +15.6%

営業利益 495 6.3％ 741 7.9% +246 +49.7%

経常利益 538 6.8％ 752 8.0% +214 +39.7%

親会社株主に帰属する

当期純利益 351 4.4％ 435 4.6% +83 +23.8%

1株当たり

当期純利益 42.43円 - 53.14円 - +10.71円 +25.2%

EBITDA※ 752 9.5% 1,033 11.0% +281 +37.4%
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売上高・営業利益 四半期推移（累計期間）

✓4Qの売上高は、四半期ベースで過去最高

✓営業利益率は、前年同期比 1.6ポイントの改善

6
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連結フロー・ストック比率

✓ストック売上高は前年同期比26.6%増、割合2.1ポイント改善

7

34.2％

2024年6月期

ストック売上割合
2025年6月期

ストック売上割合2024年6月期 2025年6月期

ストック売上高 2,710百万円 3,416百万円

フロー売上高 5,210百万円 6,007百万円

売上高合計 7,921百万円 9,424百万円

36.3%
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営業利益増減分析

8

495

221

226

320

145

△ 86

54

245 13

△ 606
△ 60

△ 86
△ 35

△ 104
741

2024年6月期
営業利益

直営店純増 保険販売事業
成長

ライフアシスト
寄与

FC部門 ASフロー ASストック システム事業 連結調整等 人件費増 家賃増 広告宣伝費増 償却費負担増 その他 2025年6月期
営業利益

直営店8店舗増
(内 ㈱人生設計からの

譲受6店舗)

（8店舗純増分除く）

売 上 総 利 益 販 管 費

保険販売事業 ソリューション事業 システム事業

前期第２四半期
より連結

内ライフアシスト
△299

内ライフアシスト
△36

2024年6月期
営業利益

2025年6月期
営業利益

成約件数の
増加等

AS部門

フローの減少 ストックの増加

プロモーションの強化
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2025年6月期 単体決算概要
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PL主要項目（単体）

✓アイリックは、『保険クリニック®』直営店、FC店ともに順調に推移

✓インフォディオは、AIプロダクト・クラウドサービスが前期比48.5％増と好調、営業利益162百万円と大幅改善

✓ライフアシストは、販管費の人件費率上昇により営業利益率が悪化も黒字を維持

10

単位：百万円

IRRC インフォディオ ライフアシスト

2024年6月期 2025年6月期 売上高割合 増減率 2024年6月期 2025年6月期 売上高割合 増減率 2024年6月期 2025年6月期 売上高割合 増減率

売上高 5,795 6,362 100.0% +9.8% 1,397 1,800 100.0% +28.8% 1,189 1,709 100.0% +43.7%

売上総利益 5,254 5,815 91.4% +10.7% 453 698 38.8% +54.1% 590 910 53.3% +54.2%

販売費及び

一般管理費
4,752 5,211 81.9% +9.7% 465 536 29.8% +15.3% 531 895 52.4% +68.6%

営業利益 502 603 9.5% +20.1% ▲12 162 9.0% - 59 15 0.9% ▲73.7%

経常利益 539 610 9.6% +13.1% ▲10 162 9.0% - 64 19 1.1% ▲70.1%

※連結調整が発生するため、各社の合計は全社の数値と一致しません
※2024年6月期におけるライフアシスト数値は連結後の2023年10月～2024年6月の9か月分となります
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2025年6月期 セグメント別状況

03
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事業別構成比（2025年6月末時点）

✓保険販売事業を主軸に、ソリューション事業とシステム事業の３軸で運営

12

システム事業

AS部門

FC部門

1,571百万円

売上高

売上高

2,362百万円

金融機関、保険代理店、企業代理店向けに生命保険の
現状把握・検索提案システムを提供
金融機関向けにAI-OCRの提供

全国の『保険クリニック®』FC店に対し、システムを提供
顧客送客、教育・研修や情報提供、店舗運営ノウハウ、
プロモーション等のサポートを行う

子会社 株式会社インフォディオによる
AI / IT ソフトウェア プロダクト、クラウドサービスの開発・販売
ソフトウェア開発、システムインテグレーション

ソリューション事業

来店型保険ショップ『保険クリニック®』の運営

保険販売事業 5,490百万円

売上高

直営店部門

法人、法人経営者及び富裕層向けの保険有効活用等に
関する提案・販売

法人・RM部門

ライフアシスト

子会社 株式会社ライフアシストによる
ショップ・訪問型販売の運営

58.3%

25.1%

16.7%

※各事業部に紐づく実績を正確に反映させるため、実績については、管理会計を適用しています。決算短信・有価証券報告書（制度会計）の実績とは異なります
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事業別業績サマリー

13

事業別売上高
概況

（単位：百万円） 2024年6月期 2025年6月期 増減率

全社 7,921 9,424 +19.0%

保険販売事業 4,529 5,490 +21.2%

直営店 2,904 3,335 +14.8% Webプロモーション及び店頭での集客強化の効果で新規来店数が増加

法人・RM 435 445 +2.4%

ライフアシスト 1,189 1,709 +43.7% 2023年10月に連結子会社化※1

ソリューション事業 2,241 2,362 +5.4%

AS 1,297 1,272 ▲1.9%
フロー売上高が前期比86百万円減少も、ストック売上高は60百万円の増加
特に、ASシリーズのサブスクリプション収益は順調に拡大

FC 943 1,090 +15.5% 事業部運営店舗における保険手数料収入の増加

システム事業 1,150 1,571 +36.5%

AIプロダクト・
クラウドサービス

1,034 1,535 +48.5% 「スマートOCR®」の新規受注が好調、既存ユーザーの利用増も寄与

受託開発 116 35 ▲69.8% 前期は保険会社の受託開発があったため減少

※1  2024年6月期におけるライフアシスト数値は連結後の2023年10月～2024年6月の9か月分となります

※ 各事業部に紐づく実績を正確に反映させるため、実績については、管理会計を適用しています。決算短信・有価証券報告書（制度会計）の実績とは異なります
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業績概況

✓積極的なプロモーションにより『保険クリニック®』の集客数が増加し、直営店の売上高へ寄与

14

保険販売事業

保険販売事業 部門別売上高 フロー・ストック比率

直営店部門

法人・RM部門

ライフアシスト

2024年6月期 2025年6月期

■直営店 ■法人・RM ■ライフアシスト

（単位：百万円）

（累計期間）

661 

1,421 

2,143 

2,904 

797 

1,585 

2,441 

3,335 

96 

222 

308 

435 

120 

241 

321 

445 

337 

728 

1,189 

443 

861 

1,255 

1,709

756 

1,980 

3,179 

4,529 

1,359 

2,686 

4,017 

5,490 

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q

ストック売上高 535百万円

フロー売上高 2,799百万円

売上高合計 3,335百万円

ストック売上高 108百万円

フロー売上高 337百万円

売上高合計 445百万円

ストック売上高 312百万円

フロー売上高 1,397百万円

売上高合計 1,709百万円

16.1%

24.3%

18.3%

ストック売上割合

※2024年6月期におけるライフアシスト数値は連結後の2023年10月～2024年6月の9か月分となります

※各事業部に紐づく実績を正確に反映させるため、実績については、管理会計を適用しています。決算短信・有価証券報告書（制度会計）の実績とは異なります

※ストック売上…保険契約からの継続手数料
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重要KPI推移

✓前期から引き続き、WEBプロモーション効果による新規来店数が増加し、売上高の伸長に寄与

15

保険販売事業

3,714 4,051 4,702 

3,609 
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3,865 
4,545 

5,461 
3,712 

4,734 

5,192 
14,900 

17,531 

20,065

2023年6月期 2024年6月期 2025年6月期

直営店集客数

再来店数
直営店集客数

新規来店数

1Q

2Q

3Q

4Q

（単位：人）

直営店・ライフアシスト社

店舗数

1,072 
1,545 1,841 

1,091 

1,711 
1,592 1,071 

1,736 1,736 
1,249 

1,711 
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4,483 

6,703 7,049

2023年6月期 2024年6月期 2025年6月期

1Q
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（単位：人）

62 66 
74 

13 
13

62 

79 
87 

2023年6月期 2024年6月期 2025年6月期

■ 直営店（FC事業部運営店舗含む）
■ ライフアシスト社店舗

※1：2025年6月期 第1四半期よりFC事業部が運営する店舗における再来店数を反映しています（店舗数、新規来店数は2023年6月期 第3四半期資料より反映しています）
2：現時点で把握できる速報値であり、今後修正される可能性があります

※1
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重要KPI推移

✓成約単価、成約件数、成約率ともに堅調に推移

✓資産形成商品の販売が好調

16

保険販売事業

58.8% 58.3%

60.0%

2,885 3,295 4,080 

2,729 
3,458 

3,743 
2,818 

3,585 
4,381 3,027 

3,938 

4,066 
11,459 

14,276 
16,270

2023年6月期 2024年6月期 2025年6月期

■ 成約件数（件）
— 成約率

1Q

2Q

3Q

4Q201 190 187 

2023年6月期 2024年6月期 2025年6月期 

（単位：千円）

1世帯当たり

成約単価推移※1 成約件数・成約率推移

※2

「業務品質手数料」とは
・顧客本位の業務運営や募集品質の向上に高いレベルで取組む募集代理店を
評価する、保険会社が定める一定の要件を満たした募集代理店に対し、所定
の品質評価項目への取組み状況に応じて支払う手数料
・2024年4月より、新たに生命保険協会の 「代理店業務品質評価運営」 にお
ける協会認定や評価項目の考え方を一部反映している

※1：2025年6月期 第1四半期資料より成約単価は成約した契約の初年度手数料と業務品質手数料かつ再来店数を含む基準に変更し再計算したものを反映しています
（従前は新規来店数における初年度手数料のみをカウント）

※2：2025年6月期 第1四半期よりFC事業部が運営する店舗における再来店時の成約件数を含めた成約単価、成約件数、成約率を反映しています
※現時点で把握できる速報値であり、今後修正される可能性があります

※2
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業績概況

✓AS部門は、OCRのフロー売上が減少したものの、ASシリーズの売上は好調

✓FC部門は、新規登録増、店舗への送客増による売上高増加

17

ソリューション事業

ソリューション事業 部門別売上高 フロー・ストック比率

AS部門

FC部門

ストック売上高 957百万円

フロー売上高 315百万円

売上高合計 1,272百万円

ストック売上高 346百万円

フロー売上高 743百万円

売上高合計 1,090百万円

（単位：百万円）

※ストック売上…AS部門はASシリーズのID利用料及び金融機関向けのOCRのサブスク
リプションならびにリカーリング収益等。FC部門はFC月額利用料等

304 
545 

898 

1,297 

322 
591 

862 

1,272 

238 

484 

730 

943 

278 

538 

815 

1,090 

542 

1,029 

1,628 

2,241 

600 

1,129 

1,677 

2,362 

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q

2024年6月期 2025年6月期

75.2%

31.8%

ストック売上割合

※各事業部に紐づく実績を正確に反映させるため、実績については、管理会計を適用しています。決算短信・有価証券報告書（制度会計）の実績とは異なります

■AS部門 ■FC部門
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（AS部門）収益構造

✓ASシリーズのサブスクリプション収益は順調に拡大

✓OCR売上の減少は、前期に大型契約を計上している影響

18

ソリューション事業

初期登録料
月額利用料

773百万円

前年同期比 +10.5%

金融機関、保険代理店、企業内代

理店に対し、ASシリーズを提供

OCR売上

180百万円

前年同期比 ▲47.2%

金融機関向けに保険証券等の

OCR(光学文字認識)サービスの提供

保険コンサルティング
（教育含む）売上

308百万円

前年同期比 +27.4%

主に金融機関等のシステムユーザー

に対し、教育研修、証券分析のコン

サルティングサービス提供

その他の
ソリューション売上

9百万円

前年同期比 ▲31.2%

いずれにも属さない売上

※各事業部に紐づく実績を正確に反映させるため、実績については、管理会計を適用しています。決算短信・有価証券報告書（制度会計）の実績とは異なります
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（AS部門）重要KPI推移

✓代理店・銀行向けのID数は、堅調に推移

✓保険会社向けのID数は、大口の保険会社1社が解約となったため減少

19

ソリューション事業

ASシリーズID数 ASシリーズ サブスクリプション利用料推移

（単位：百万円）

4,681 
5,575 5,987 

6,609 6,784 

3,720 

4,420 

5,934 
5,557 4,8318,401 

9,995 

11,921 12,166 11,615 

2021年6月期 2022年6月期 2023年6月期 2024年6月期 2025年6月期

■代理店・銀行 ■保険会社

496 
548 

598 
665 679 

2021年6月期 2022年6月期 2023年6月期 2024年6月期 2025年6月期
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（AS部門）重要KPI推移

✓金融機関新規導入はなし（合併及び銀行グループ会社への事業移譲により2行減）

20

ソリューション事業

ASシステム金融機関数

22 
27 

33 

40 38 

2021年6月期 2022年6月期 2023年6月期 2024年6月期 2025年6月期
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（FC部門）収益構造

✓初期登録料の増加

✓積極的なWebプロモーションによりFC店舗への送客数も拡大し、事業部運営店舗ならびに共同募集に伴う保険手数料が増加

21

ソリューション事業

408百万円

前年同期比 +12.6%

教育･研修、店舗ノウハウ、プロ

モーション等のサポートを提供

233百万円

前年同期比 +17.6%

事業部にて運営している店舗にてお

客様が成約した場合、保険手数料が

発生

285百万円

前年同期比 +18.7%

FC店に対し共同募集対象となるお客

様が成約した場合、保険手数料が発生

163百万円

前年同期比 +14.8%

売上の一部から発生するロイヤリティ

FC店に対し、研修・講師派遣等の

サービス提供による対価

初期登録・基本料金
店舗利用料

事業部運営店舗における
保険手数料

ロイヤリティ売上
その他の

サービスに伴う売上

共同募集に伴う
保険手数料

ロイヤリティ ▲ 6.7%

その他サービス +40.3%

※各事業部に紐づく実績を正確に反映させるため、実績については、管理会計を適用しています。決算短信・有価証券報告書（制度会計）の実績とは異なります
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（FC部門）重要KPI推移

✓新規オープンが増え、FC店舗数は増加

22

ソリューション事業

FC店舗数推移

195 196 200 193 196 

2021年6月期 2022年6月期 2023年6月期 2024年6月期 2025年6月期

2025年6月期 
累計内訳

オープン 閉鎖 直営店化 増減計

+20 ▲17 0 +3
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208 

493 

758 

1,034 

303 

648

1,072 

1,535 

23 

75 

101 

116 

5 

17

20 

35 

231 

568 

859 

1,150 

308 

665 

1,092 

1,571 

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q

業績概況

✓前期強化した営業人員の増加により売上高が拡大

✓AIプロダクト・クラウドサービス売上が増加し、ストック比率は高水準を維持

23

システム事業 部門別売上高

システム事業

（単位：百万円）

※1：AIプロダクト・クラウドサービスに関わる受託開発は、 AIプロダクト・クラウドサービスに含みます

※各事業部に紐づく実績を正確に反映させるため、実績については、管理会計を適用しています。決算短信・有価証券報告書（制度会計）の実績とは異なります

2024年6月期 2025年6月期

■AIプロダクト・クラウドサービス※1

■受託開発

フロー・ストック比率

システム事業

ストック売上高 1,156百万円

フロー売上高 414百万円

売上高合計 1,571百万円

※ストック売上…サブスクリプションならびにリカーリング収益（AS部門計上分以外）

73.6%

ストック売上割合
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『スマートOCR®』の収益構造・導入事例

✓初期費用をできるだけ抑えた導入しやすい料金体系

✓お客様のニーズに合った柔軟なカスタマイズ

24

システム事業

月 額 定 額
サブスクリプション

従 量 課 金
リカーリング

個 別 開 発

パッケージソフトウェア多数

導入事例 導入事例導入事例

導入企業・ユーザーが
増えることにより収益UP

▼サブスクリプションの例として

新聞・動画配信など

エンドユーザーが幅広く、
処理件数が増えるほど収益UP

▼リカーリングの例として

水道・電気など

開発費用＋長期利用契約
による収益

ユーザー・事業者 ユーザー・事業者

システムに搭載 カスタムシステム

事業者
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『スマートOCR®』（AI搭載の非定型帳票対応型OCR）

25

システム事業

汎用的な『スマートOCR®』を充実させるパッケージオプションも数多くリリースしております。

WEBブラウザでかんたん利用

請求書 パック

領収書・レシート基本パック

名刺 基本パック

運転免許証 基本パック

健康保険証 基本パック

源泉徴収票 基本パック

決算書 基本パック

通帳 基本パック

 デスクトップアプリ
（自動アップロード/ダウンロード）

スマホアプリ

  クリエイトフォーム

  For Salesforce

 健康診断書
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『DenHo®』（AI電子帳簿保存サービス）

✓AI-OCR・タイムスタンプも標準搭載

26

システム事業
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エンタープライズサーチ『brox®』

✓第3四半期にて、大手企業グループ２社にて新規採用に

✓引き続き多くの企業からの引き合いあり

27

システム事業
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3か年計画（2023年6月期～2025年6月期）の振り返り

28Copyright © IRRC Corporation All Rights Reserved.

04
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単位：百万円

2023年6月期 2024年6月期 2025年6月期

実績 実績 増減率 実績 増減率

売上高 6,004 7,921 +31.9% 9,424 +19.0%

売上原価 989 1,692 +71.2% 2,056 +21.5%

売上総利益 5,015 6,228 +24.2% 7,368 +18.3%

販売費及び一般管理費 4,827 5,733 +18.8% 6,626 +15.6%

営業利益 187 495 +163.7% 741 +49.7%

3か年（2023年6月期～2025年6月期）の実績

✓売上高は、3か年でCAGR21.9％を達成（2022年6月期売上高5,199百万円に対しての年平均成長率）

✓営業利益も、2022年8月に公表した3か年計画を達成。

29

1年目
「再始動の年」

2年目「投資継続の年」 3年目「成長の年」
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各事業における施策と実績

✓3か年計画（2023年6月期～2025年6月期）

✓1年目「再始動の年」～2年目「投資継続の年」～3年目「成長の年」

30

3 『スマートOCR ®』事業の更なる拡大、販売力の強化

保険 S H O Pの新しいスタイル

～デジタル技術活用による最良の顧客サービスの永続的提供～

a .『保険クリニック®』集客数の向上、認知度向上

b .  D X を活用したオンライン相談の拡大

1

A Sシステムの大型導入先の開拓、新サービスの提供2

< 期初計画 > < 実績 >

2025年6月期26%目指す

⚫ 直営店舗数  8 7店舗（ライフア

シストを含む 2 9店舗増加）

⚫ 2 0 2 3年 1 0月に㈱ライフアシス

トをM & A

⚫ 2 0 2 4年 8月に㈱人生設計より事

業譲受（ 6店舗）

⚫ 広告宣伝費の重点投下先をマス

広告からW e b 広告へシフト

⚫ 「 A S  F i N D E R」のリリースな

ど、 A Sシリーズのサブスクリプ

ション収益は順調に拡大

⚫ A I - O C Rの技術を活用した

「 b r o x」のリリースなど
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『保険クリニック』の認知度向上

31

2023年6月期 2024年6月期 2025年6月期

広告宣伝費

当初計画 673百万円 837百万円 1,055百万円

実績 683百万円 541百万円 614百万円

新規来店数 14,900人 17,531人 20,065人

WEB集客数 5,423人 7,492人 9,064人

WEB集客の割合 36.4％ 42.7％ 45.2％

来店を喚起するターゲットを特定・セグメントし、

それぞれに効果的なマーケティングを実施

• リスティング広告

• アフィリエイト広告

• リード提供会社経由

• 動画広告

• マス広告からWeb広告へ

• 新規来店数3年間で57.0％増
 (2022年6月期12,782人)

• WEB集客の割合は、13.5ポ
イント改善

 (2022年6月期31.7％)

時期

エリア 年齢層

家族構成

ニーズ

ターゲット 広告配信

3か年計画での目標値26％は
未達成も、2025年6月の一都
三県での調査で認知度15.8％

2023年6月期上期の同調査時
には8％台であったため、7ポ
イント程度の改善
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保険SHOPの新しいスタイル

32

｜テーマ｜いつでもどこでも保険クリニック®店舗と同じサービスが受けられる。お客様へ最良のサービスの提供（保険IQシステム®のスマホ対応）

デジタル技術活用による最良の顧客サービスの永続的提供
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配当方針

33Copyright © IRRC Corporation All Rights Reserved.

05
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株主還元拡充に向けた取組み

（2025年6月期）

✓創業30周年、『保険クリニック®』25周年を迎え、記念配当5円を実施

✓2025年6月期の普通配当は、5円増配の25円

34

配当性向 40.1% 810.8% 46.7%
47.0%

（※ 56.5%）
51.6%

1株当たり

配当額

25円

16円

12円
15円

20円 16円

30円
32円

2022年6月期 2023年6月期 2024年6月期 2025年6月期 2026年6月期

予想

記念配当
５円

今後も業績に応じた
安定的・持続的な

増配を目指す

中間

期末

配当が
年２回に

配当方針の変更

2026年6月期以降

連結配当性向50％以上を目安
中間配当と期末配当の年2回実施

従来

配当性向30％台程度を目途
期末配当のみ年1回実施 4期連続

増配予定

※ 記念配当を含んだ配当性向
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2026年6月期 通期予想

35Copyright © IRRC Corporation All Rights Reserved.

06



Copyright © IRRC Corporation All Rights Reserved.

事業セグメントの変更について

36

2026年6月期より変更

『保険クリニック』ブランド

全体での採算管理体制へ

ソリューション事業を独立

保険クリニック事業

FA事業

システム事業

ソリューション事業

変更前 変更後

ライフ
アシスト

直営事業部

保険販売事業

法人事業部

LA店舗

LA訪問販売

ソリューション事業

ソリューション事業部

FC事業部

システム事業

インフォディオ

• ソリューション事業に含めていた
保険クリニックのFC事業を保険ク
リニック事業として集約

• ソリューション事業は、AS Platform
の拡張展開やASシリーズの新規開発
に注力

• 前期にライフアシスト社（以下、LA
）を子会社化したことに伴い、法人
事業部とLAの訪問販売事業を合わせ
FA事業として区分
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2026年6月期 通期業績予想

✓売上高18.5%増、営業利益13.9%増 確実な成長を目指す

37

単位：百万円

2025年6月期 2026年6月期予想

上期 通期 上期 通期

実績 実績 予想 増減率 予想 増減

売上高 4,479 9,424 5,344 19.3％ 11,288 19.8%

保険クリニック事業 2,302 4,788 2,729 18.6％ 5,675 18.5%

FA事業 922 1,794 1,040 12.8％ 2,170 21.0%

ソリューション事業 687 1,473 766 11.4％ 1,789 21.4%

システム事業 567 1,368 807 42.3% 1,653 20.8%

売上総利益 3,457 7,368 4,016 16.2% 8,592 16.6%

販売費及び一般管理費 3,194 6,626 3,846 20.4% 7,747 16.9%

営業利益 263 741 170 △35.4% 844 13.9%

保険クリニック事業 345 616 304 △11.8% 731 18.7%

FA事業 3 70 32 982.0% 89 26.7%

ソリューション事業 229 573 207 △9.5% 644 12.2%

システム事業 35 148 15 △57.8% 92 △38.1%

調整 △350 △667 △389 11.2% △712 6.7%

※セグメント別の売上高及び営業利益は、2026年6月期以降の新セグメントに簡易的に組み替えた数値であり、監査法人による監査を受けていない参考数値となります
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2026年6月期 各セグメント施策

【 直営 】店舗数、成約件数の増加

38

①WEB広告強化による効率的な集客施策の実施

②コンタクトセンターから既存顧客に対するアフターフォローコールを実施

③ブロードマインド社から譲受けた11店舗について、早期の収益性改善を図る

④保険IQシステムなどによる人材の育成体制の強化

⑤スクラップアンドビルドの実施

売上高は前期比22.2％増を予想

保険クリニック事業

【 FC 】FC加入者、店舗数の継続的な維持、拡大

①効率的なプロモーションの実施によるFC店への送客増

②新規リクルート活動強化

③店舗運営指導強化
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立場店●

●四街道店

ららぽーと横浜店●
武蔵小杉店●

曳舟店●
赤羽店●

川口店●

●葛西店

●亀有店

西新井店
●

●
木場店

来店型保険ショップの事業譲受

✓2025年7月1日付けで、ブロードマインド株式会社（証券コード：7343）より、

来店型保険ショップ「マネプロショップ」を事業譲受

39

直前事業年度
（2025年3月期）
の対象事業の業績

売上高

譲受店舗

✓ 『保険クリニック』への改装準備期間
✓ 転籍する従業員のリスキリング
✓ のれん償却額などのM&A関連コスト

により、2026年6月期第1四半期は、コスト負担増を想定

⚫ 早期の収益性改善を図る

譲受時は、赤字事業ではあるが、

✓ 譲受ける店舗は好立地なものが多い
✓ WEB集客や保険IQシステムなど『保険クリニック』の
運営で培ったノウハウ

により、早期の収益性の改善が可能と判断

⚫ 2026年6月期第1四半期の想定

譲受後に『保険クリニック』ブランドへ切り替え

335百万円

営業損失

△116百万円

・首都圏の来店型保険ショップ11店舗
・既存の保険契約

譲受資産
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2026年6月期 各セグメント施策

【 アイリックFAⅠ部、Ⅱ部 】保険以外のソリューションも提供

40

①法人向けコンサルティングサービスを積極的に展開

②業務提携先の深耕による提案先の拡大

FA事業

【 ライフアシスト 】訪販採用拡大と店舗生産性向上に伴う売上増

①訪問販売チャネルの採用強化

②教育体制強化による生産性の向上
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2026年6月期 各セグメント施策

AS Platformの拡張展開・新規ソリューションの開発

41

①大手金融機関向けにASシリーズ・AI-OCRなどの大型案件の取り込み、企画開発

②保険代理店向けに、ASシリーズ・AS FiNDER・ロボアド等のソリューションの拡販

③AS Platformの導入社数拡大、コンテンツ開発・拡充

④新規ソリューションの開発（損保版AS-BOX・AIエージェント活用等）

⑤CS（カスタマーサクセス）機能によるデータ利活用、顧客フォロー最適化

売上高は 前期比15.7%増 を予想

ソリューション事業
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2026年6月期 各セグメント施策

AIプロダクト・クラウドサービスの継続的な成長

42

①ダイレクトマーケティングの強化

②アライアンスパートナーとの連携強化

③『スマートOCR』で蓄積したデータ・ノウハウを活用し『brox』などの拡張を図る

④システム投資の継続

⑤組織体制の強化

システム事業
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3か年計画及び成長戦略
（2026年6月期～2028年6月期）

43Copyright © IRRC Corporation All Rights Reserved.
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3か年計画（2026年6月期～2028年6月期）

✓更なる成長と資本効率の両立の実現

✓2028年6月期のROE目標値 20％以上

44

単位：百万円

2025年6月期 2026年6月期 2027年6月期 2028年6月期

実績 予想 増減率 予想 増減率 予想 増減率

売上高 9,424 11,288 +19.8% 12,988 +15.1% 15,205 +17.1%

売上原価 2,056 2,696 +31.1% 3,037 +12.7% 3,303 +8.7%

売上総利益 7,368 8,592 +16.6% 9,950 +15.8% 11,901 +19.6%

販売費及び

一般管理費
6,626 7,747 +16.9% 8,759 +13.1% 10,323 +17.8%

営業利益 741 844 +13.9% 1,190 +40.9% 1,578 +32.6%

営業利益率 7.9% 7.5％ － 9.2％ － 10.4% －

ROE 11.6% 12.4% － 16.8% － 20.0% －
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3か年計画（2026年6月期～2028年6月期）

✓  売上高は152億円、CAGR17.3％を想定

✓  各事業ともに継続的な投資を図り、持続的な成長を目指す

45

売上高 営業利益

（単位：百万円）

2025年6月期
実績

2028年6月期
予想

CAGR
(年平均成長率)

2025年6月期
実績

2028年6月期
予想

保険クリニック事業 4,788 8,046 18.9% 616 1,051

FA事業 1,794 2,680 14.3% 70 157

ソリューション事業 1,473 1,850 7.9% 573 794

システム事業 1,368 2,628 24.3% 148 324

全社費用 － － － △667 △748

合計 9,424 15,205 17.3% 741 1,578

※セグメント別の売上高及び営業利益は、2026年6月期以降の新セグメントに簡易的に組み替えた数値であり、監査法人による監査を受けていない参考数値となります



Copyright © IRRC Corporation All Rights Reserved.

成長投資

✓一定の規律を維持しつつ成長投資を図ることで、持続的な成長と資本効率の両立を実現

46

成長投資の戦略 計画

人

⚫ 人材の採用

⚫ 人材の育成・強化

⚫ 人材の異動

⚫ 評価制度の見直し

⚫ IQシステムによる未経験者の早
期戦力化

⚫ 配属後育成プログラム

⚫ 採用、育成の好循環を生み出す

⚫ 新エリア出店によるネットワー
クの拡大

「保険クリニック®」
のブランド力の向上

⚫ 直営店舗の新規出店

⚫ FC店舗

⚫ マーケティング強化

⚫ M&A

⚫ デベロッパーとの良好な関係

ASシリーズ

⚫ 各種システムの統合

⚫ AI-OCRの技術転用

⚫ 損害保険向けのシステム開発

⚫ ASの拡張

⚫ API連携保険会社の開拓

⚫ 独自DWHの構築

3年間の
営業CF

借入金
（M&A等必要に

応じて）

余剰資金

30億円

5~10億円

キャッシュ・アロケーション

成長投資

配当

機動的
アロケーション

20～25億円

10～15億円
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保険クリニック事業

47

1位 Aブランド 656店舗

2位 Bブランド 381店舗

3位
保険
クリニック

283店舗

4位 Cブランド 172店舗

5位 Dブランド 128店舗

6位 Eブランド 110店舗

✓ポジショニング

店舗数283店舗は、業界3位の水準
100店舗以上の6ブランドで、全体の55.4％を
占める

全店舗
3,120店舗 2031年6月期までに

500店舗を目指す

✓認定代理店

当社の直営店及び一部FC店は、一般社団法
人生命保険協会により業務品質をクリアして
いる乗合代理店としての「認定」を受けてお
ります

✓取扱保険会社数 約50社

✓来店型乗合保険ショップ
として長期の実績

日本初の来店型乗り合い保険ショップとして
本格始動し2024年12月で25周年を迎える

✓保険IQシステム

証券分析機能：ご加入中の保険の保障内容を
ビジュアル化

比較機能：検索した複数の保険商品を同じ
                  フォーマットで表示が可能

来店型保険ショップ『保険クリ
ニック』では、独自開発の「保険
IQシステム」により複数保険会社
の保障内容をビジュアル化して分
析・比較することで、お客さまに
寄り添った保険コンサルティング
をご提供しています。

✓WEB集客

Web集客の割合 45.2％

来店を喚起するターゲットを特定・セグメントし、

それぞれに効果的なマーケティングを実施

取扱保険会社数は、業界最高水準※出所：矢野経済研究所「生命保険の販売チャネル戦略と展望」を基に当社にて試算・作成
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強み

保険IQシステム

48

保険商品DB

業界唯一のシステム

「保険クリニック」ブランド

でのみ利用可能

  高い参入障壁

データベースの豊富さ

2004年4月の完成以降、

20年を超える運用実績

人材教育・採用

未経験者の早期戦力化+配属

後育成プログラムにより

人材育成にも有効

保険販売お客さまの悩み・課題

保険に加入しているけど、実際の

保険内容がわからない

いろいろな状況に応じた

最適な保険に入りたい

複数の保険会社の商品を検討した

いけど、フォーマットが異なるの

で比較するのが難しい

• ご加入中の保険内容をビジュア

ルでわかりやすく表示できる

• 顧客は、自分の保障内容の過不

足を確認できる。

① 希望の条件に沿った保険商品を抽出

希望に沿わない場合には、条件を変更して違う保険商品を何度も検索できる

② 抽出した複数の保険商品を同じフォーマットで表示

簡単に見比べることができる。

③ 比較機能で選んだ保険を一覧表にして表示する機能

総支払額や保障内容を一目で確認できる。

証券分析機能 商品比較機能

保険会社

25社連携（うちAPI連携16社）
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『保険クリニック』の出店計画

2031年6月期までに 500店舗 を目指す

49

2031年6月期

500店舗

2026年6月期
店舗数 307

直営店の

新規出店数 24

2027年6月期

店舗数 327

直営店の

新規出店数 20

店舗数 363

直営店の

新規出店数 36

2028年6月期

（課題）

✓出店スピードに合わせた人材の育成

✓M&Aで譲受けた店舗の収益性改善・向上

✓新たなエリアの開拓
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1年目 2年目 3年目

投資回収 人材育成力

新規出店に向けた『保険クリニック』の強み

①『保険クリニック』のブランド力とノウハウによる投資回収の早期実現

②「保険IQシステム」を中心とする人材育成力

50

• 2025年6月期の1年間で採用したコンサルタントのうち、
保険業界未経験者が47％を占める

• 保険IQシステムを中心とする充実した研修体制を整備

• 来店型保険ショップとして25年を超える運用実績
• 保険IQシステムによりコンサルタントの能力を標準化
• WEB集客による来店者の割合45.2％

⇒一般的な新規店舗の投資回収期間は約2年

19%

15%

10%

3%

30%

23%

中途採用者の
採用状況

保険業界未経験者が47％保険SHOP
経験者

金融業界
経験者

保険販売経験者

サービス業
経験者

未経験者

新卒

✓ IQシステムの活用によ
り未経験者採用が可能

✓ 研修体制の充実

(1,500)

1,700 1,800 1,900 2,200 2,200 2,200 2,200 2,200 2,200 

-14,500 

Q Q Q Q Q Q Q Q Q Q

単位：千円

■営業CF 投資回収累計額

約2年で

投資回収
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FA事業

✓Financial Advisor（フィナンシャル・アドバイザー）として保険商品に捉われず、

金融商品も展開

51

2拠点 首都圏中心

法人事業部

22拠点 全国

2023年10月にM&A

LA訪問販売

保険領域

保険以外の金融商品の取扱い
保険にとらわれない、

総合金融企業IFAビジネスの拡大

アイリックの法人・ R M部門と

ライフアシストの訪問型販売部門

の融合を図り、

シナジー効果による効率的・効果

的な拡大を図る

金融領域へ拡大
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ソリューション事業

52

• 保険業界に特化したバーティカルSaaSの
強みを生かし、ASシリーズの拡大を図る

• 保険会社向けのKPIは、より明確に中長
期的な事業成長を測定できる指標として、
MRRへ変更

2023年6月期 2024年6月期 2025年6月期 2028年6月期

代理店
銀行 (ID数)

5,987 ID 6,609 ID 6,784 ID 10,000 ID

保険会社(MRR) 29,424千円 36,436千円 36,404千円 50,000千円

4,681 

5,575 
5,987 

6,609 6,784 

2021年6月期 2022年6月期 2023年6月期 2024年6月期 2025年6月期

ASシリーズID数

✓代理店・銀行向けKPI

26,484 27,038 27,692
29,424

32,777

35,659 36,456 36,436
37,991 38,179 38,347

36,404

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q

MRR

2023年6月期 2024年6月期 2025年6月期

✓保険会社向けKPI（単位：千円）

重要KPI

※MRR：Monthly Recurring Revenueの略称で、毎月のサブスクリプション売上など

の継続性の高い収益のこと
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ASシリーズ

✓「AS SYSTEM」は、「保険IQシステム」の汎用版として開発したシステム

✓「AS SYSTEM」「AS-BOX」を中心にASシリーズのプロダクト導入をクロスセルで促進

53

• 保険商品の詳細を
覚える必要がない

• 時間の短縮

損害保険向け

✓ 商品比較 …複数保険会社の比較

保険代理店
（金融機関、企業内代理店）

✓ 証券分析 …加入中の保険をわかりやすく
ビジュアル化

✓ 商品比較 …複数保険会社の比較

金融機関、企業内代理店

保険クリニック事業

ソリューション事業

汎用版

導入メリット

クロスセル

他、新規のASシリーズも
COMING SOON…
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システムのプラットフォーム戦略

✓保険募集人の効率的な業務を支えるAS platformの提供

54

煩雑な業務

営業・
募集支援

保険証券
分析

商品開発

給付金・保険金
支払請求

成立確認 契約申込

比較推奨

約款・取扱
規定等検索

営業・
募集支援

保険証券
分析

商品開発

給付金・保険金
支払請求

成立確認 契約申込

比較推奨

約款・取扱
規定等検索
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複数文書対象

システム事業

✓AI-OCRの開発などで培った技術を活かし、AIプロダクト戦略を推し進める

✓保険業界以外もターゲット

55

データ
化

情報
理解

抽出 検索
分類
整理

比較
要約

報告
提案

単一文書対象

ADXプロダクト

画像処理 AI-OCR 情報抽出 自然言語処理 生成AI連携

ADX Platform

データを蓄積

機能拡張
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成長戦略まとめ～成長イメージ～

✓システムの業界プラットフォーム化による収益の拡大とともに、『スマートOCR®』戦略を元に業容を広げ、

Fintech企業として成長

56

収
益

現在のステージ

時間軸

ADXイノベーション

⚫ 様々なマーケットへの
技術提供

⚫ AI-OCRからAIソ
リューションへ

システムの
プラットフォーム戦略

⚫ 生命保険募集人120万人
市場

⚫ 損害保険市場への参入
⚫ 他業種の保険販売支援
⚫ 保険会社とのAPI連携拡

大

店舗戦略

⚫ 独自サービスでの直営店出
店拡大

⚫ ブランディング・マーケ
ティング強化

⚫ 保険SHOPの新スタイルの
構築

システム事業

ソリューション事業

FA事業

保険販売事業

総合金融企業
IFAビジネスの拡大

⚫ 保険以外の金融商品の取
扱い

⚫ エリアの拡大
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企業テーマ

アイリックコーポレーションの企業テーマは！

当社は保険の全てにかかわっていきたいと考えています

人と保険の未来をつなぐ
～Fintech Innovation ～

57
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証券コード
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本資料には、将来の見通しに関する内容が含まれておりますが、本資料作成時点において入手

可能な情報に基づいて作成されたものであり、リスクや不確実性等を含むため、将来の経営成

績等の結果を保証するものではありません。従って、実際の結果は、環境の変化等により、本

資料に記載された将来の見通しと大きく異なる可能性があります。上記のリスクや不確実性に

は、国内外の経済状況や当社グループの関連する業界動向等の要因が含まれますが、これらに

限られるものではありません。また、本資料に含まれる当社グループ以外に関する情報は、公

開情報等から引用したものであり、当社グループは当該情報の正確性、適切性等を保証するも

のではありません。進捗状況については四半期ごとの決算説明資料等で開示する予定です。

免責事項

59
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