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年 月期第 四半期 連結決算概要



基幹システム
事業

みんなのお薬箱
事業

メディア事業

年 月期
第 四半期

施設保有数の増加に加え、処方箋ネット受付数も増加し、前期比
で増収増益。

不動在庫サービスは、中堅・大手の取引量の増加により、増収増
益。仕入れサポートサービスは改善途中だが、流通額は徐々に回
復傾向。

調剤薬局向けレセコン、薬歴と調剤監査システムの導入が進み増
収。新商材のリリースなど先行投資の影響によりストック粗利は
減益。

全事業の売上高が前期を上回ったため、増収
増益。

連結売上高

億円
前期比

年 月期第 四半期 連結決算概要

年 月期第 四半期 連結決算概要

※当社は単一セグメントのため各事業の売上とストック粗利を重要指数としております。

連結営業利益

億円
前期比

ストック粗利

億円
前期比

億円

前期比

億円

前期比

ストック粗利

ストック粗利

億円

前期比

億円

前期比

億円

前期比

売上高

売上高

売上高 ストック粗利

億円

前期比 △



年 月期第 四半期 業績報告



年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

年 月期第 四半期 業績報告

連結売上高

ストック売上（百万円） ショット売上（百万円）

年 月期は診療・調剤報酬改定の年度で特需があり業績も大きく伸長しましたが、 年 月期第 四半期のショット

売上、ストック売上は共にその前年を上回りました。 年 月期第1四半期のストック売上は、 事業が全て前期および前

四半期で増収となったことで過去最高を更新しました。 ＋ ％



年 月期第 四半期 業績報告

連結ストック粗利
年 月期第 四半期は、メディア事業とみんなのお薬箱事業のストック売上が増加したことによりストック粗利は過去最

高を更新しました。みんなのお薬箱事業は、中堅・大手による不動在庫サービスの取引量の増加により好調でした。

連結ストック粗利（百万円）

※グラフの連結ストック粗利は、新規事業も含んだ数値になります。

＋ ％

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期



年 月期第 四半期 業績報告

連結営業利益
連結営業利益は、全ての事業が増収だったことと、子会社の合理化をはじめとするグループ全体のコスト適正化に努めたこ

とで、過去最高を更新しました。

営業利益（百万円）

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

＋ ％



年 月期第 四半期 業績報告

連結販管費と従業員数

従業員数 単位：人販管費 単位：百万円

従業員数 SES

子会社のコストの適正化が進み、販管費、稼働人数ともに前期比で減少いたしました。

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期 

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期 



年 月期第 四半期 業績報告

連結損益計算書
親会社株主に帰属する四半期純利益は、 年 月期の業績予想に対して進捗が遅れておりますが、予定している第 四

半期の資本金の減資に伴う繰越欠損金に係る繰延税金資産の追加計上で計画通りに推移する見通しです。

売上高

売上総利益

営業利益

経常利益

親会社株主に帰属する
四半期純利益

単位：百万円

年 月期

第 四半期
増減率

年 月期
第 四半期

増減率
年 月期

第 四半期

△



年 月期第 四半期 業績報告

年 月期第 四半期の繰越欠損金の処理ついて

月 日の第 期定時株主総会においては、第 号議案「資本金の額の減少の件」のご承認いただ
き、減資の手続きを進めており、資本金の額の減少の効力発生日が 月を予定しております。

この資本金の減少に伴う繰越欠損金に係る繰延税金資産の追加計上は第２四半期に予定されてお
り、第１四半期の「親会社株主に帰属する四半期純利益」の進捗率は遅れではないため、通期の業績
予想につきましては変更ございません。

計上金額につきましては、会計監査人や顧問税理士へも確認を取り、第 四半期の決算発表時に開示
致します。



年 月期第 四半期 業績報告

年 月期第 四半期の業績進捗率

経常利益

営業利益

売上高 百万円

百万円

百万円

百万円

百万円

百万円

進捗率

％

進捗率

％

進捗率

％

年 月期
業績予想数値

年 月期
第 四半期実績



年 月期第 四半期 業績報告

連結貸借対照表
仕入れサポートサービスの請求回収代行スキームが変更になったことで、現預金と流動負債が大幅に減少いたしました。

また、第 四半期に配当金と税金の支払を行っております。

固定負債

現預金

流動資産

固定資産

負債

純資産

流動負債

総資産

△

△

△

△

△

△

△

△

△

△

△

単位：百万円

年 月期

第 四半期
増減率

年 月期
第 四半期

増減率
年 月期

第 四半期

△



メディア事業

事業内容と業績



事業内容と業績

メディア事業｜ビジネスモデル

EPARKくすりの窓口
EPARKお薬手帳

処方箋ネット受付に

かかる手数料収入

リッチプラン

上位表示プラン導入に

よる月額利用料収入 薬局

初期導入費用

(設置・登録費等)

Pharmacy 
Support

リッチプラン

初期導入費用

(設置・設定費等)

Pharmacy 
Support

ユーザーのリピート促進

による月額利用料収入

ストック売上(月額) ショット売上(初期費用)

ストック売上：月額利用料などの契約に基づいて一定程度継続的に得られることを見込んでいる売上と定義。

ショット売上：初期導入費用など一時的に得られる売上と定義。

ショット売上

予約数

ストック売上

（百万円）

（千件）

（百万円）

売上：メディア事業

国内最大級の
ポータルサイト

患者のリピート促進に特化し
た顧客管理システム

累計 数
最大級のお薬手帳

万 突破
くすりの窓口の上位

表示プランリッチプラン

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

第 四半期
実績



年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

事業内容と業績

メディア事業｜売上高
ショット売上は、前期の水準(四半期平均 百万円)で推移しており、ストック売上は、処方箋ネット受付数の増加により

売上が伸長しております。
※メディア事業に 人間ドックの売上を含めておりましたが、今後未病予防事業として報告するため、遡って売上を修正しております。

ストック売上（百万円） ショット売上（百万円）



年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

処方箋ネット受付数の増加と粗利率の改善により増益となりました。 年 月期第 四半期の粗利率は ％、 年

月期の第 四半期の粗利率は ％となり、過去最高を更新しました。 年 月期第 四半期は、将来に向けての先行投

資などを行ったことでストック粗利が減少しておりました。
※メディア事業にEPARK人間ドックの売上を含めておりましたが、今後未病予防事業として報告するため、遡ってストック粗利を修正しております。

事業内容と業績

メディア事業｜ストック粗利

ストック粗利（百万円）

※一部の予約定義の修正を の と で調整しております。



事業内容と業績

メディア事業｜ （重要指数）

調剤医療費総額、処方箋枚数 受付回数 令和 年 月～令和 年 月

予約当たりの処方箋枚数を 枚で計算

を元に当社実績割合で算出

薬局店舗数

万店舗約

％

当社シェア

約

処方箋枚数*1

約 億

％約

当社シェア

当社処方箋
ネット受付
ターゲット

億枚

長期処方日数割合*3

億

小児処方箋*3

億

お薬手帳アプリも累計ダウンロード数が 万を突破後も好調に推移。 くすりの窓口からお薬手帳への囲い

込みが進んでおります。

＋ 施設

＋ 千件

施設保有数（件） 予約数（千件） お薬手帳DL数（千件） 窓口Q平均UU（万件）

年 月期 年 月期 年 月期 年 月期 年 月期
年

月期



事業内容と業績

メディア事業｜トピックス

処方箋ネット受付周りの施策 リアル店舗の強化施策

患者様がネット予約した薬局店舗に薬の在庫がない場合
の解決策である『 機能』。
キャンセルデータと薬の在庫データをもとに自社グルー
プの予約患者様の離脱抑止や商圏内のキャンセル予約に
アプローチが出来ることから、特に大手の調剤薬局やド
ラッグストアからの引き合いが強く、 年 月期第1四
半期で 店舗を獲得。

処方箋ネット受付の機会損失を防ぐ施策 店舗での業務効率化施策

・AI受付

調剤薬局の人件費高騰や薬剤師不足の
課題に対する施策として店舗内の基本
受付業務をAIが自動化するシステム
は、
大手ドラッグでの導入が進んでます。

・その他
◇処方箋受付機
◇お薬の受取りロッカー
◇発券機



事業内容と業績

みんなのお薬箱事業



事業内容と業績

みんなのお薬箱事業｜ビジネスモデル

ショット売上(初期費用)ストック売上(月額)

オーダー

（在庫管理）

在庫の自動管理による

月額利用料

不動在庫サービス

医薬品の売買成立に

基づく手数料

薬局

病院・クリニック

eオーダー

(在庫管理)

初期導入費用

(設定・登録費等)

仕入れサポート
サービス

医薬品代金に応じて算

定される手数料

売上：みんなのお薬箱事業

国内最大級の流通
改善により、最適
な仕入れサポート
の提供

国内最大級の医薬品売買の
マッチングサイト

AIを活用した在庫
管理自動発注シス
テム(株)J-Seed

ストック売上：月額利用料などの契約に基づいて一定程度継続的に得られることを見込んでいる売上と定義。

ショット売上：初期導入費用など一時的に得られる売上と定義。

流通額 ：不動在庫でマッチングした医薬品額と仕入れサポートの医薬品仕入額の合算。

ショット売上

流通額

ストック売上

（百万円）

（百万円）

（百万円）

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

第 四半期
実績

不動在庫
サービス



事業内容と業績

みんなのお薬箱事業｜売上高

ストック売上（百万円） ショット売上（百万円）

ストック売上高は、不動在庫サービスの中堅・大手の取引量の増加により大きく伸長し、過去最高を更新しました。

仕入れサポートサービスは改善途中ですが、一旦撤退した大手の顧客も徐々に戻ってきており、流通額も徐々に回復傾

向です。

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期



ストック売上が好調だったこともあり、四半期のストック粗利としては、過去最高益を更新いたしました。

事業内容と業績

みんなのお薬箱事業｜ストック粗利

ストック粗利（百万円）

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期



年 月期 年 月期 年 月期 年 月期 年 月期

事業内容と業績

みんなのお薬箱事業｜ （重要指標） ※仕入れサポートサービス+不動在庫サービス

対象施設

万施設約

％約

当社シェア

％約

薬局

施設

医療機関

施設

＋

厚労省「薬局薬剤師に関する基礎資料 概要 」より

厚労省「医療施設動態調査 令和 年 月末概数 」より

医薬品市場統計△売上データ（期間： 年 月～ 年 月）

医薬品流通額

兆円約

約 当社シェア

％約

薬局

約 兆円

病院・クリニック

＋

約 兆円

施設保有数 流通額（仕入れサポートサービス＋不動在庫サービス）（百万円）

＋ 施設

年
月期

億円減



事業内容と業績

みんなのお薬箱事業｜トピックス

不動在庫サービスの拡大

不動在庫サービスについては、キャンペーン等による営
業施策により、中堅・大手の導入が進み、不動在庫サー
ビスの流通額とそれに伴う手数料が増加いたしました。
引き続き既存顧客の囲い込みと新規獲得により、
年 月期は拡大して参ります。

みんくす電気

全国の医療・薬局・介護
施設法人様の現在の電気
のご利用状況に応じて、
今までと変わらない品質
のまま、電気料金を削減
する最適なプランを提案
しております。



事業内容と業績

基幹システム事業



事業内容と業績

基幹システム事業｜ビジネスモデル

ショット売上 初期費用ストック売上 月額

施設利用者の情報管理シ

ステムの提供による

月額利用料

患者様の情報管理システ

ムの提供による

月額利用料

薬局

病院・クリニック

介護

初期導入費用

（設置・設定費等）

コメットケア

（介護施設向け電子記録）

初期導入費用

（設置・設定費等）

(電子カルテ)

初期導入費用

（設置・設定費等）

コメットケア

（介護施設向け電子記録）

(電子カルテ)

レセコン、薬歴、監査

システムの提供による

月額利用料

売上：基幹システム事業

ストック売上：月額利用料などの契約に基づいて一定程度継続的に得られることを見込んでいる売上と定義。

ショット売上：初期導入費用など一時的に得られる売上と定義。

レセコン、薬歴、
監査システムを薬
局向けに提供

規模に合った電子
カルテ病院・クリ
ニック向けに提供

介護記録システム
を提供

薬局 介護 病院

ショット売上

ストック売上

（百万円）

（百万円）

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

第 四半期
実績



事業内容と業績

基幹システム事業｜売上高

ストック売上（百万円） ショット売上（百万円）

電子薬歴やレセコン、調剤監査システムの導入が進み前期比でショット売上が増加いたしました。

年 月期第 四半期に電子カルテの大型案件を計上しており、前四半期よりショット売上は減少しております。

ストック売上は、着実に積み上がり過去最高を更新しました。

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期



事業内容と業績

基幹システム事業｜ストック粗利

ストック粗利（百万円）

新商材への開発投資によりストック原価が増加したことでストック粗利が減益となりました。

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期



事業内容と業績

基幹システム事業｜ （重要指数）業種別施設保有数推移（四半期）

対象施設

万施設約

％

当社シェア年間400万枚

約

当社シェア

％約

薬局

施設

医療機関

施設

＋

介護施設

施設

＋

厚労省「薬局薬剤師に関する基礎資料 概要 」より

厚労省「医療施設動態調査 令和 年 月末概数 」より

社保審介護保険部会資料より

薬局介護医科

年 月期 年 月期 年 月期 年 月期 年 月期
年

月期

＋ 施設



事業内容と業績

基幹システム事業｜トピックス

（キューブ・アイ）

Cube.i（キューブ・アイ）は、お薬を輪ゴムで留めた
まま監査台に乗せるだけで、医薬品と錠数の監査が
完了する調剤監査システム
レセプトコンピュータから処方情報を取得し、 薬品
毎に画像と錠数の重さをチェック。薬剤違い、数量
違いなどが見付かった場合はエラーが表示され調剤
過誤を未然に防ぎます。

調剤過誤（薬剤の取り違え、数量間違い)を未然に防ぐシステム



事業内容と業績

未病予防事業



事業内容と業績

未病予防事業｜ビジネスモデル

ショット売上ストック売上
：基幹システム事業

ストック売上：月額利用料などの契約に基づいて一定程度継続的に得られることを見込んでいる売上と定義。

ショット売上：初期導入費用など一時的に得られる売上と定義。

人間ドック・健診の
24時間WEB予約サー
ビス

予約数(くすりの窓口健診サポートの予約数＋ 人間ドックの予約数） ※

健康保険組合

利用者

病院・クリニック
健診施設

※売上は、ご予約頂いたユーザーが健康診断または人間ドックを実際に受診した月に計上されます。
通常、予約から売上計上までは２～３ヵ月掛かります。

年
月期

年
月期

くすりの窓口
健診サポート

各健診施設との契約・更新か
ら被保険者へのWEB予約環境
の提供、未受診者に対する受
診勧奨、請求書や健診結果の
取りまとめをサポート

特定保健指導 対象者に対して、弊社加盟薬局の
検索や対面、電話、メールなどの
面談方法を選択できるWEB環境を
提供。さらに対象者の抽出から未
受診者への受診勧奨、特定保健指
導完了までをサポート。

EPARK人間ドック
利用者が受診したコース
に対する手数料

くすりの窓口
健診サポート
人間ドック・健康診断の
受診を完了した時に発生
する１名あたりの手数料

特定保険指導
特定保健指導の初回面談
時と完了時に発生する１
名あたりの手数料



年 月期 業績見通し



年 月期 業績見通し

年 月期 業績見通し

販売管理費

経常利益

売上高

売上原価

営業利益

親会社株主に帰属する当期純利益

売上総利益

年 月期 年 月期
単位：百万円

年 月期年 月期年 月期 前期比



中期経営計画



ストック売上高 ショット売上高 連結営業利益

中期経営計画

中期経営計画
ストック売上を積み上げながら安定的な利益を確保し、ストック売上 億円、営業利益 億円以上を目指します。

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

単位：百万円



中期経営計画

顧客基盤の拡大

調剤薬局 介護施設 医療機関

年 月期末までに 万施設を目指します。

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

年
月期

施設



ヘルスケア領域に新しい価値を提供し、

事業を通じて「社会課題の解決」に貢献する

くすりの窓口グループをご支援賜りますようお願い申し上げます



注意事項

当社の連結決算は日本会計基準を採用しています。

業績予想などを含む本資料は、当社が現時点で入手可能な情報の正確

性と、合理的であると判断する一定の前提に基づいて作成しており、

実際の業績は、経済状況の変化や顧客ニーズの変化、または法規制等

の変更等、さまざまなリスクや不確定な要因により異なる可能性があ

り、その達成を約束するものではありません。

に関するお問い合わせ

株式会社くすりの窓口 管理本部 担当

サイト
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