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2025 年 3 月度 当社の業績概要について 
 

3 月度は、保険代理店事業において、対面販売が前月比 7%増、前年同月比 13%増となりました。協

業販売は前月比 40%増、前年同月比 25%減となりました。通信販売が前月比 20%減、前年同月比 43%

減となりました。ANP 合計としましては、前月比 10%増、前年同月比 3%減となりました。 

なお、先行指標である、マーケティングによる獲得顧客数は前月比 8%増となりました。加えて、一

件あたりの顧客獲得にかかるコストである顧客獲得単価（CPA）は前月比 5%減、前年同月比では 43%

減となっており、マーケティングの効率は前月に引き続き良化しております。 

ASP 事業においては、申込共通プラットフォームシステム「丁稚（DECHI）」の ID 数が堅調に増加

いたしました。保険代理店向け顧客管理システム「御用聞き」および保険相談特化型のビデオ通話シス

テム「Dynamic OMO」の ID 数は、導入先における募集人の増減や一部解約による影響が見られまし

たが、ASP 事業は堅調に推移しております。 

 

【保険代理店事業】 

 

  

申込 ANP 

前月比（増減率） 前年同月比（増減率） 

対面販売(オンライン面談含む) + 7% + 13% 

協業販売 + 40% ▲ 25% 

通信販売(紙通販・ネット完結) ▲ 20% ▲ 43% 

ANP 合計 + 10% ▲ 3% 

 
※本業績概要は、速報値です。 

※全体におけるシェアが極めて小さいことから｢法人｣欄を別掲いたしておりません。(合計値には反映しております) 

※ANP とは新契約年換算保険料の意味で、月払い保険料 5,000 円の場合、ANP は 60,000 円となります。一時払いの保険商品について

は、保険料を ANP 相当額に調整しております。 

※申込 ANP は当社が代理又は媒介した契約に係るものであり、実際に契約が成立した ANP とは異なります。 

  

人とテクノロジーを深化させ進化する会社 
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【メディア事業／メディアレップ事業】  

 

 
 

※2024年 10月よりメディア売上/メディアレップ売上のうち、成果報酬型の売上をアフィリエイト売上として記載しております。 

 

【ASP 事業】 

 

  累計 前月比（件数） 前年同月比（件数） 

御用聞き 5,949 ▲ 37 ＋ 504 

丁  稚 7,257 ＋ 85 ＋ 485 

Dynamic OMO 949 ▲ 11 ▲ 105 

 
※累計 ID数につきましては、遡及申込・解約等の影響で変動する場合がございます。 

※「御用聞き」は当社が 1999年に開発し、20年以上にわたって改修を重ねてきた顧客管理システムです。長年使用し、ユーザー目線

で改善してきた自社開発のシステムを、2018年より廉価で外部にご提供しています。 

※「丁稚（DECHI）」は顧客管理システムに入力された顧客情報を、各保険会社のシステムに半自動で連携、保険申込書や設計書の素早

く正確な作成をサポートするツールです。 
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【保険証券管理アプリ folder】 

 
folder とは当社が開発した保険証券管理アプリです。OCR 機能により保険証券を登録し、管理するだ

けでなく、保険会社の連絡先が連携され、ご家族や大切な人と保険契約情報を共有することや、保障の

過不足診断ができるなど、様々な機能が実装されております。 

 

  累計 前月比（件数） 前年同月比（件数） 

ダウンロード数 223,592 ＋ 1,622 ＋ 23,823 

保険証券登録数 144,762 ＋ 1,100 ＋ 18,545 
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・APPENDIX 
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以 上 
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