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財務状況



前年同期比
増減額 増減率

2024年6月期１Q
（連結）

2023年6月期１Q
（連結）

11.4％249百万円2,436百万円2,187百万円売上高

ー35百万円△229百万円△264百万円営業利益

ー36百万円△222百万円△258百万円経常利益

ー37百万円△151百万円△188百万円純利益

3決算ハイライト



2024年6月期
２Q累計

（修正後の連結予想）

2024年6月期
２Q累計

（当初の連結予想）

△1.2％△100百万円7,700百万円7,800百万円売上高

21.1％40百万円230百万円190百万円営業利益

18.5％37百万円237百万円200百万円経常利益

0.8％1百万円121百万円120百万円純利益

増減額
（連結予想）

増減率
（連結予想）

42024年6月期２Q累計 連結業績予想（上方修正）



事業報告



デジタル集客とコラボ戦略で受注好調 6

堅調なデジタル集客×異業種コラボ戦略＋エリア拡大が奏功。
営業力が向上し受注拡大に。リブタイムズやYouTubeチャンネルもファン化促進として貢献。

135％

受注棟数
（前年同期比）

カテゴリ
サイト

リブタイ
ムズ

YouTube
CH

独自のデジタル集客 異業種コラボレーション×



主力である注文住宅事業において、自社オリジナル商品２ブランドを新発売。
現在のトレンドを見据え、旧ブランドとの入れ替えを実施。多数の集客獲得を実現。

新商品の販売 7

鉄やモルタルなどの無機質な素材や木材などの
有機質な素材をバランスよく配置。

クールでありながら、暖かみがあって心地よい、
そんな表情豊かな空間を演出。

温かみのある木。
クールな表情を持つモルタル。

上質で繊細な雰囲気を演出する真鍮。

Archt
アクト

Laiton
レトン



製材加工会社を子会社化 8

製材加工販売会社である幸の国木材工業株式会社の全株式を取得し、子会社化。
ウッドショック以降の課題を解決し、木材の安定供給やグループ全体の原価コスト削減に寄与。

幸の国木材工業グループ化の狙い

木材の安定供給
グループ全体の原価コスト削減
受託の独自工法の開発への取り組み
熊本県産材活用の地産地消
住宅版SPAモデル・垂直統合モデル確立へ

連結子会社

建売事業 製材加工販売事業

木材供給

木材供給

グループシナジーの向上へ



セカンドオフィス「Lib Work Lab」の開所 9

2017年に閉校となった３階建ての小学校をフルリノベーション。本社から車で15分という
アクセスの良さを兼ね備え、第二の本社オフィスとして使用。
また３Dプリンターハウスの開発や子ども食堂の拠点としても活用する。

セカンドオフィスの特徴と設備

コミュニケーションを活性化させる大小８つの会議室
Web会議専用ルームや集中スペース、半個室の空間
来客時はタッチパネルで操作し、担当者へデジタル通知
会議室はすべてデジタルタイマーでの管理
子連れ出勤でも安心のキッズスペース・授乳室・更衣室

３Dプリンターハウスと子ども食堂

３Dプリンターハウスの製造開発拠点とし、モデルハウスを
印刷予定。また子ども食堂の運営拠点としても利活用。両親
が共働き、もしくはひとり親で食事の支度がままならないと
いう家庭環境により「孤食」をせざるを得ない子どもや経済
的理由で満足な食事を得られていない子どもたちに対し、支
援の輪を広げていく。

設置された建設用３Dプリンター



Appendix



社 名 株式会社 Lib Work（証券コード：1431）

代 表 者 代表取締役社⾧ 瀬口 力

設 立 1997年8月1日

資 本 金 10億1477万3198円

従 業 員 数 332名（2023年6月現在）

売 上 高 141億83百万円（2023年6月期）

事 業 内 容 デジタルマーケティング集客を特色とした戸建て住宅の企画、施工、
販売および不動産関連事業等

本店所在地 熊本県山鹿市鍋田178-1

企業概要 11



戸建関連カテゴリー（土地探し「e 土地 net」など）に特化したサイトの充実・拡大。住宅の専門家によるオウ
ンドメディアやYouTubeチャンネルでの動画配信、異業種コラボによる顧客層の拡大や実店舗による体験など、
顧客の様々なニーズに応えるマルチプラットフォーム戦略により、多方面からの効率的な集客を実現。

今後もデジタル集客の拡大＋全国のパートナーとの提携促進を進める

マルチプラットフォーム戦略 12



モデルハウス集客＋販売
・OPEN後、1年ほどで集客は停滞

→集客コストの増大
・5年後には建て替え

一般的な住宅会社 当 社（DXによる強い差別化）

インサイドセールスによる
モデルハウス送客

WEBはエリアに依存しないため、全国展開が容易

当社は、戸建関連カテゴリーポータルサイトのプラットフォームを運営し、デジタルマーケティング
による効率的な集客を実現。集客コストを下げることによってコストパフォーマンスの高い家を提供。

WEB集客
従来の集客コストを

10分の１まで削減

 大幅なコストダウン

 ミスマッチの減少

 一般的なモデルハウス

集客比３割以上増

デジタルマーケティング集客 13



CG・VRを活用した全棟提案 14
全棟でCG・VRのご提案を実施。⾧年のノウハウ蓄積により、大幅なコストダウンを実現。
「家は建つまでわからない」という不安を解消し、お客様満足の追及へ。

CG画像 VR画像



「マイナビ・日経 2024年卒大学生就職企業人気ランキング」にて、
当社は九州・沖縄エリアの総合で19位、住宅・不動産で１位。

「マイナビ・日経 2024年卒大学生就職企業人気ランキング」調査概要

調査期間：2022年12月1日（木）～2023年3月26日（日）
調査対象：2024年3月卒業見込みの全国大学3年生、大学院1年生（調査開始時点）
有効回答数：41,185名

19位

九州・沖縄エリア
（総合）

九州・沖縄エリア
（住宅・不動産）

１位

高い採用力 15



ユニット制
最大４名までの１ユニットを構成

狙い
上⾧が目が届く範囲
ユニット単位で目標の明確化が実現
一人一人の成果の見える化

効果
高い透明性
タスクの優先順位の明確化
目標達成への個々のモチベーションアップ
環境変化への対応力

リブ式ユニット経営 16



マニュアル作成ツールの活用
社内のノウハウを集約。誰でも簡単に動画等でマ
ニュアル作成と共有が可能。「共有知」で社員教育
を加速。

組織としての知識の蓄積
個々人が有していた知識を一元的に管理。
蓄積されればされるほど資産となりえる。

属人化の防止
特定の人物しか分からないといった知識や
情報の属人化を防止できる。

業務の効率化
一元管理される知識や経験を組織で利用でき、
だれもが同じ水準の業務を担当できる状況が
できあがれば、あらゆる業務が効率化される。

ナレッジシェア
知識とマニュアルをデジタルで蓄積

デジタルで蓄積されているため、全エリアで共有可能

ナレッジシェア経営 17



経営陣中心 従業員及び取引先持株会＋
ESOP（※注）によるオーナーシップ

（全員経営）

※注：ESOPとは、「Employee Stock Ownership Plan（従業員による株式所有計画）」の略。
企業拠出による従業員に対する退職時雇用者株式給付制度を指す。

一般的な企業 当 社

従業員持株会＋取引先持株会に加え、当社ではESOP制度を導入し、「毎年全従業員に株式を付与」
することで、オーナー的思考で行動する仕組み。

オーナーシップ経営 18



住宅・不動産業界では珍しく、女性社員が全従業員の約半数を占め、女性活躍企業と認定。
購買決定権者の目線での「動線提案」「暮らしの提案」を実施。

ダイバーシティ経営 19



本資料に関するお問合せ先

株式会社Lib Work  管理部
TEL：0968-44-3559

https://www.libwork.co.jp/

本資料は、当社が現在入手している情報及び合理的であると判断する一定の前提に基づいており、
当社としてその実現を約束する趣旨のものではありません。
実際の業績等は経営環境の変化等により大きく異なる可能性があります。

本資料についてご注意


